Predaj produktov X=NON formou E-business v praxi

1. Vlastnik stranky, webu dostane od firmy biz mediator, s.r.o. zdarma

e reklamny banner
e objednavkovy formular

2. Reklamny banner fubovolne umiestni na svojej webovej stranke, doplni svoje kontaktné udaje
v objednavkovom formulari (ndzov firmy, tel. ¢islo, email...)

3. Zakaznik sa po vzhliadnuti banneru a precitani si informacii rozhodne prestavbovu sadu
v maloobchodnej cene objednat. Vyplni objednavkovy formular a zaplati (dobierka je jedna
z moznosti).

4. Objednavka pride na e-mailovu adresu vlastnika stranky.

5. Vlastnik stranky objednavku spracuje a tovar vo velkoobchodnej cene vo firme biz mediator, s.r.o.
objedna (telefonicky, mailom).

6. Tovar je firmou biz mediator, s.r.o. zaslany na adresu vlastnika stranky, ktory ho odovzda (posle)
zakaznikovi.

7. Vlastnik stranky ziskava:

e profit vo vyske rozdielu maloobchodnej a velkoobchodnej ceny
e spokojného zakaznika



